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»»> Los socios fundadores (de izquierda

aderecha): Francisco Vial, José Antonio Bustamante y Enrique Besa, también gerente general.

Las apuestas de la constructora que
inaugura las aperturas a Bolsa de 2012

Ingevec, firma que colocard casi 30% de su propiedad esta semana,
potenciara su areainmobiliaria y buscara crecer en regiones y América Latina.

Texto: JESSICA MARTICORENA

N casi 30 afios de exis-
tencia, la constructora
Ingevec ha multiplicado
por 20 sus ventas. Para
mediados de esta déca-
dalacompafiia -ligadaa
Enrique Besa, Francisco Vial y José
Antonio Bustamante, junto a otros
cinco socios- tiene trazada una nue-
vameta: mds que duplicara 2015 los
ingresos alcanzados el afio pasado y
llegar a US$ 450 millones. El plan
también considera tener 54 obrasen
construccion en forma simultdnea,
versus las 36 que ejecuta actual-
mente, y elevar de 34 a 52 los pro-
yectos inmobiliarios en desarrollo.
Eso, ademds de crecer enregiones e
internacionalizarse.

Esta hoja de ruta forma parte del
plan de expansion que ejecutard
tras concretar su debut en Bolsa,
este 22 de marzo. “Serd entrar a las
ligas mayores. Le dard valor a la
empresa y nos permitird tener acce-
so a un financiamiento m4s conve-
niente para crecer”, afirma Besa.

La constructora ofrecerd al merca-
do 28,9% dela propiedad, operacién
en la que busca recaudar cerca de
US$ 30 millones, precisa Besa. Esa
participacién dard derecho alos ac-
cionistas que seincorporena elegir
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sionistas locales, a family office,
personas de alto patrimonio y fon-
dos de inversion. “Creemos que ten-
dremos una alta demanda, porque
el sector de la construccion tiene
un enorme potencial, lo quelo hace
muy atractivo para invertir”, co-
menta Vial. Agrega quea pesar dela
incertidumbre internacional, el es-
cenario es mds positivo que el de
2011, cuando pospusieron su debut
en el mercado bursitil.

A futuro, no descartan sumar a
nuevos inversionistas, aunque siem-
pre manteniendo el control. “Te-
nemos un pacto de accionistas fir-
mado en 2011, que establece que los
ocho socios mantendremos el 51%
de la propiedad por un periodo de
cincoafios”, explica Bustamante. Si
alguno quiere vender, los otros tie-
nen una opcién preferente.

Plan de expansién
Los recursos obtenidos en el debut
en la plaza local irdn a financiar
parte de un plan de crecimiento
para los siguientes cuatro afios, don-
dela constructora destinar4 en tor-
no de US$ 280 millones para sus
distintas dreas de negocio.

Uno de los ejes serd potenciar el
drea de ingenierfa y construccién

El plan también incluye desarro-
llar con fuerza el 4rea inmobiliaria,
el segundo segmento maés relevan-
te de Ingevec, queaportaun11% de
la facturacién. Hacia 2015, la cons-
tructora pretende variar un poco la
relacion de fuerzas de las distintas
lineas de negocio. “Queremos que el
dreainmobiliaria represente el15%
de la compafiia, quedando el 85%
para el sector de ingenieria y cons-
truccién”, adelanta Besa.

Para ello, uno de los focos de ex-
pansién serd tener mayor presen-
cia en regiones. Hoy el 53% de los
proyectos de Ingevec se concentra
enlaRegién Metropolitana. Laidea
ahora es crecer en las regiones Il y
I1I, donde hay una fuerte actividad
minera y se estin construyendo
Pproyectos energéticos, mientras que
enla VI, VILy VIl regiones les inte-
resa porque han detectado un desa-
rrolloimportante por efectodelare-
construccién posterremoto.

Pero eso no es todo. Los socios
también miran otros mercados.
“Hay algunos paises muy intere-
santes, como Periy Colombia, que
estdn creciendo mucho y tienen
gran potencial, porque estdn en una
etapa de desarrollo m4ds rezagada
que Chile”, apunta Besa. Ahi, agre-

sado a otro mercado”, pronostica
Besa. El arribo lo hardn asociados
con operadores locales, anticipa.
Otra unidad a impulsar serd la de
inversiones y rentas. “Queremos
construir edificios y strip centery
arrendar espacios, un negocio de
flujos estables de largo plazo”.

Elinicio
Los fundadores de Ingevec se cono-
cieron a inicios de la década del 70,
en la escuela de Ingenieria Civil de
la Universidad Catélica. Tras egre-
sar, en 1978, siguieron caminos dis-
tintos: Vial comenz6 en la construc-
tora Neut Latour y sigui6 en el Ban-
co Santiago, donde se encontré con
Besa. Luego, se reencontraron con
Bustamante, quien estaba en Be-
salco. En 1983, en plena crisis, for-
maron la empresa constructora.

Hoy los socios son ocho. Con los
afos incorporaron a la propiedad a
Enrique Dibarrart, Gonzalo Sierral-
ta, Ricardoy Aldo Balocchiy Rodri-
g0 Gonzilez. Entre todos tienen el
15% de la propiedad. E1 85% restan-
te estd en manos de los tres socios
fundadores, en partes iguales.

Ala fecha, Ingevec ha desarrolla-
do 460 obras, con cuatro millones de
metros ctbicos construidos en los

“El pacto de accionistas
establece que los socios
mantendremos el 51%
de la propiedad por
cinco afos”.

José Antonio Bustamante,

socio y director Ingevec.

“Hacia mediados dela
década esperamos ya
haber ingresado a otro
mercado”.

Enrique Besa,

socio y gerente general Ingevec.

© Fundadores. Los tres socios funda-
dores deIngevec -Enrique Besa, Fran-



