Proyectos residenciales en Calama, Santiago y Temuco:

Claro y Asociados e
Ingevec construiran tres

edificios por US$ 75 mills.

Las torres estarian listas en 2015 y sumarian mds de
800 departamentos orientados al segmento medio.

PAMELA OHLBAUM y MARCO GUTIERREZ

Tres edificios residenciales en Calama,
Temuco y en la comuna de San Miguel,
en Santiago, levantardn la firma de aseso-
ria de inversiones, Claro y Asociados, en
alianza con la constructora Ingevec, con
una inversion de US$ 75 millones.

De esos fondos, US$ 25 millones serdn
aportados en partes iguales por lacompa-
fiia inmobiliaria (que gestionard y cons-
truird los provectos) y Claro v Asociados
(que serd el responsable de la administra-
cidn de los recursos).

En el caso de la firma de asesoria, el
aporte corresponderd a capitales prove-
nientes de un midximo de diez inversio-
nistas, entre los que se encontrarfan los
socios de la empresa y familiares de su
fundador, Jorge Claro. También compa-
fias de seguros y family offices.

Los US$ 50 millones restantes corres-

ponderdn a deuda bancaria.

Segun comentaron el gerente general
del drea inmobiliaria de Ingevec, Roberto
Balocchi, y los socios de Claro y Asocia-
dos, Rodrigo Guzmadn y Martin Figueroa,
los proyectos estardn enfocados a un seg-
mento socio econdmico medio y medio
emergente, con precios que irdn entre las
mil Unidades de Fomento (UF) vy cuatro
mil UF en el caso de Calama, donde se le-
vantaran dos torres de 18 pisos en el cen-
tro de la ciudad, con un total de 202 de-
partamentos. Estos serian entregados en
un plazo de 18 a 22 meses.

El edificio de Santiago se ubicard al
oriente de Gran Avenida y contempla dos
etapas. La primera serd financiada con es-
tos fondos y consislird en una torre de 25
pisos con 246 departamentos, mientras la
segunda se evaluard a futuro.

En Temuco son dos edificios de siete
pisoscada uno,con un total de 360 depar-
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tamentos, ubicados en la zona nororiente
de la ciudad.

Balocchi destaco la diversificacion geo-
grifica de los proyectos. “ Ademds, se ubi-
can en mercados que tienen importante
demanda y déficit habitacional, particu-
larmente Calama y Temuco”, sefialé.

Segun Martin Figueroa, el negocio de
inmobiliario de viviendas les resulté mds

A la izquierda,
Rodrigo Guzman
de Claro y Asocia-
dos junto a Rober-
to Balocchi de
Ingevec.

Arriba el proyecto
de San Miguel.

atractivo que el de desarrollo y renta de
oficinas, dados los altos precios de estos
ultimos. “Ademads, los bancos han colabo-
rado a que este mercado se mantenga es-
table. Hoy es dificil que presten mads del
80% del valor de la propiedad, mientras
que el en el boom del crédito llegaba a
mds de 100%. Eso ha sido muy positivo”,
agregd Rodrigo Guzmdn.



